
 インターネットの普及にともない、誰でも簡単に商品が購入できる環境
が整いました。 

 検索エンジンで商品名を入れれば、すぐにその商品までたどり着くこと

ができます。 

 しかし、商品名が分からなければ欲しい商品にまで、たどり着かないの

が現状ではないでしょうか。 

 言い方を変えると、数ある商品の中から何をどういう基準で選んだらい

いのか、ナビゲートしてくれないと、必要に迫られても、とても購入まで至

らないのではないでしょうか。 

 どんな商品やサービスでも、初めて購入するときは不安がつきまといま

す。 

 その不安を少しでも和らげ、自信を持って商品を選択できるようにナビ

ゲートをするサイトを、パソコン関連商品から手始めに、家電製品やそ

のほかのあらゆるジャンルの商品群を開拓してゆきます。 

 パソコン、スマートフォン関連、本体・周辺機器・ソフト・DOS/Vパーツ・サプライ品をは

じめ、生活家電、スポーツ・アウトドア用品、キッチン用品、家具、日用品雑貨まで幅広く取

り扱いをしております。 

 管理アイテムは、すでに10万件以上、即日発送可能な5万アイテムを、自社ページほかで掲載

中。 

 近年言われている、ロングテールの言葉通りの販売と、売れ筋商品の在庫販売の両面でビジ

ネスを展開しております。 

 お客様からは、あきらめていた商品が、新品で手に入った。もう売っていないはずの旧製品

が売っているので社内で再評価をせずに導入できたという評価を多数いただいております。 

取扱商品 

会社案内 
発行2018年２月22日  

出店状況 

自社サイト  

Amazon マーチャント＠  

楽天市場  

ヤフーショッピング  

価格.com  

Wowma!  

  

株式会社ヒットライン 

ヒットラインの強み 
 お客様のご要望に応えるべく即日出荷を心がけ、最短納期にて商品をお届けさせ

ていただいております。 

 自社の在庫の発送はもとより、在庫を即時発送していただけるお取引先とWEBで

つなげている為、豊富な掲載商品が我々の大きな資産です。 

 商社様やメーカ様の在庫を弊社の名前で発送していただいており、お客様との決

済は、自社で行っております。 

 それらをコントロールし、お客様の注文にすばやく対応できるスタッフとシステ

ムが、ヒットラインのすべてです。 

 

ヒットラインの使命 
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会社設立  2004年10月27日 

 

営業開始  2004年12月1日 

 

代表者  代表取締役 山田 浩司 

 

資本金  20,000,000円 

 

従業員数  12名（パートアルバイト含む） 

 

取引銀行  三菱東京ＵＦＪ銀行 

         商工組合中央金庫 

         名古屋銀行 

         大垣共立銀行 

   

事業内容  インターネットによる通信販売業 

 

所在地  名古屋市中村区名駅南1-12-9グランスクエア名駅南7F  

 

決算  毎年10月 

 

 

会社概要 

 

ソフトバンク コマース＆サービス株式会社 

ダイワボウ情報システム 株式会社 

株式会社 大塚商会 

中山福 株式会社  

ビーズ 株式会社  

その他多数 

主な取引先 

帝国データバンク 企業コード 401437278 

東京商工リサーチ 企業コード 49-200961-9 

その他 

https://cas.softbank.jp/
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2018年  ――――――――――――――――――――――――――――――――――― 

 ２月19日 Amazon Payを導入。   

2017年  ――――――――――――――――――――――――――――――――――― 

 12月４日 Wowma!掲載開始。 

 ６月12日 大阪府門真市に外部委託倉庫「関通 門真配送センター」増床移設。  

 ３月15日 アウトドア専門店サイト「Cancamp」をオープン。        

 ３月13日 bitcoinmall掲載開始        

2016年  ――――――――――――――――――――――――――――――――――― 

 11月１日 アマゾンモール上で「マケプレprime」での出品開始。    

 ５月16日 本店 スマートフォンに対応。    

2014年 ――――――――――――――――――――――――――――――――――― 

  ７月７日 大阪府東大阪市に外部委託倉庫「関通 配送センター」開設 

  ３月４日 法人様向けの後払いで即日商品が購入できる『掛売30』を開始。 

2011年 ――――――――――――――――――――――――――――――――――― 

  ９月７日 自社サイトを大幅リニューアル。 

  ８月１日 本社事務所を移転。（名古屋市中村区名駅南1-12-9） 

2009年 ――――――――――――――――――――――――――――――――――― 

  10月22日 資本金を2,000万円に増資。  

  ３月18日 自社サイトのレジシステムに「公費払い」を追加。 

2008年 ――――――――――――――――――――――――――――――――――― 

  12月18日 ECナビ 「SHOP OF THE YEAR 2008」PC専門店部門２位を受賞。 

  10月15日 ヤフーショッピング2008年上半期ベストストア、オフィス部門2位受賞 

  ６月６日 自社サイト、納期を日本地図にて表示開始。 

  ３月20日 本社事務所移転。（名古屋市中村区名駅4-24-8） 

  ３月14日 楽天市場にて「楽天市場ショップ・オブ・ザ・マンス」を受賞。 

  （２月パソコン・周辺機器ジャンル賞） 

2007年 ――――――――――――――――――――――――――――――――――― 

  12月３日 納品書／領収書のPDF送信サービスを開始。 

  ５月24日 マーチャント＠amazon.co.jpに出店。 

  ２月21日 自社サイトを大幅リニューアル。 

2006年 ――――――――――――――――――――――――――――――――――― 

  10月16日 資本金を1,000万円に増資。 

  ７月28日  楽天市場に出店。  

  ６月14日  本社事務所移転。（名古屋市中村区名駅4-20-2）  

  ６月１日 有限会社から株式会社に改組。  

2005年 ――――――――――――――――――――――――――――――――――― 

  10月13日 ヤフーショッピングに出店。 

  ８月12日  即納商品が、30,000アイテム掲載突破  

 １月５日 価格.com掲載開始。 

2004年 ――――――――――――――――――――――――――――――――――― 

  12月30日  即納商品が、12,000アイテムを突破。  

  10月27日  愛知県稲沢市に資本金300万円で有限会社ヒットラインを設立。 

沿革 

 

ヒットラインは、より多くの人に、より幅広い商品を、できる限り早くお届けする

ことに、全てをかけております。  



名古屋市中村区名駅南1-12-9  

グランスクエア名駅南7F  

電話 ０５２（５８３）０５７５ 

FAX ０５２（５８３）０５７４ 

Email: info@hitline.co.jp 

株式会社ヒットライン 

http://www.hitline.co.jp 

 

事務所のご案内 

会社概観 


